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Информация о займе
Параметры займа

Облигации документарные неконвертируемые процентные на предъявителя серии 01 с обязательным централизо-
ванным хранением в количестве 1 000 000 штук номиналом 1000 рублей и сроком погашения в 1092-й день с даты раз-
мещения.

Общая информация об Эмитенте и Поручителях. Цель займа
Эмитент облигаций — ООО Торговый Дом «Русские масла», зарегестрирован в качестве юридического лица в апреле 

2005 года. Эмитент входит в Группу компаний «Русские масла» и выполняет в ней функции торгово-посреднической ор-
ганизации, а именно:

закупка сырья
переработка сырья по давальческой схеме на заводах Группы
реализация готовой продукции.

Эмитент является 99%-ной дочерней компанией головной организации Группы — Xceed Holding Ltd. (Кипр), контроли-
рующей все активы Группы.

Поручителями данного облигационного займа выступают 3 маслоэкстракционных завода — ЗАО «Невинномысский 
МЭЗ», ОАО «ЭМЭК «Флорентина» и ОАО «Масло Ставрополья», входящих в Группу компаний «Русские масла» и состав-
ляющих ее основной производственный актив. 

Все Поручители несут солидарную ответственность перед инвесторами в облигации займа за его своевременное об-
служивание и погашение. 

Эмитент и Поручители вместе образуют основной производственно-финансовый актив Группы «Русские масла». 
Помимо Эмитента и Поручителей в состав Группы входит Управляющая Компания Группы, а в скором времени ее 

пополнит завод по переработке сои «Muuga SoyaTehas», который сейчас находится в начальной стадии строительства и 
будет запущен в эксплуатацию не ранее конца 2007 года. 

Таким образом, фактическим обеспечением займа являются финансовые потоки всей Группы «Русские масла». Ауди-
рованная финансовая отчетность Группы за 2005 год (аудитор — консалтинговая группа «KPMG») и консолидированная 
отчетность за 1-е полугодие 2006 года по стандартам МСФО прилагается в конце Меморандума.

Цель осуществления займа.
Займ осуществляется Эмитентом в интересах Группы компаний «Русские масла» с целью проведения модернизации 

производства двух Поручителей займа — заводов «Невинномысский МЭЗ» и ОАО «Флорентина». Остаток средств обли-
гационного займа (около 50%) будет использован на реструктуризацию наиболее дорогих коротких кредитов Группы.

Профиль Группы компаний «Русские Масла»
Группа компаний «Русские масла» (далее просто Группа) — это крупный агропромышленный холдинг, специализи-

рующийся на производстве натуральных растительных масел. Группа входит в десятку крупнейших компаний отрасли в 
России по объемам реализации готовой продукции и занимает существенные доли российского рынка: 

20% рынка переработки семян подсолнечника 
12% рынка наливного подсолнечного масла 
4% рынка фасованного растительного масла
10% рынка шрота
60% рынка переработки рапса
60% рынка переработки сои
80% рынка эфирных масел

Основным видом выпускаемой продукции является нерафинированное экстракционное подсолнечное масло. Кроме 
него, большие доли в товарной продукции Группы занимают:

бутилированное рафинированное и нерафинированное подсолнечное масло

ООО «Торговый Дом «Русские масла» 

ЗАО «Невинномысский МЭЗ»
ОАО «Эфирно-маслоэкстракционный комбинат «Флорентина»
ОАО «Масло Ставрополья» 

1.0 млрд рублей 

5 лет

1,5 года и 3 года

Эмитент: 
Поручители: 

Объем займа: 
Срок обращения:

Оферты:
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рапсовое и соевое масло (Группа является крупнейшим переработчиком на территории РФ)
кориандровое эфирное масло (завод «Флорентина» — единственный производитель на территории РФ)
шрот из подсолнечника, рапса и сои

Производственные мощности Группы: 
по переработке семян масличных культур — 550 тыс.тонн в год 
по выпуску масла — 230 тыс.тонн в год, в том числе: 
фасованного масла — 30 тыс.тонн в год

эфирного кориандрового масла — 50 тонн в год
по выработке шрота — 250 тыс.тонн в год

Продукция реализуется в основном на внутреннем рынке (95%), но присутствует также устойчивая доля экспорта (5%), 
которую в будущем Группа планирует увеличить. 

Более 80% продукции реализуется через дилеров собственной дистрибьюторской сети, охватывающей многие реги-
оны России, но наиболее широко представленной в Южном, Центральном и Сибирском федеральных округах. В рознич-
ную продажу фасованная продукция Группы поступает под торговыми марками «Русь» и «Златица».

Группа компаний «Русские масла» была образована в апреле 2005 года. Общая численность занятых на производс-
твах Группы составляет на сегодняшний день более 1500 человек. Основной производственный актив Группы формируют 
3 маслоэкстракционных завода, расположенных в Ставропольском и Краснодарском краях — регионах, занимающих 
передовые позиции среди регионов РФ по выращиванию подсолнечника. В том числе, Краснодарский край занимает 2–е 
место после Ростовской области, а Ставропольский край — 6–е место. При этом в Ставропольском крае положение Груп-
пы почти монопольное, а перерабатывающие производства конкурентов находятся на значительном удалении.

Выручка в 2005 году составила 1.34 млрд руб., а операционная прибыль была равна 55 млн руб. В 2006 году выручка  
по предварительной оценке составляет 3.46 млрд руб. (+158%), в том числе операционная прибыль составляет 113 млн 
руб. Прогноз выручки на 2007 год превышает 4.0 млрд руб.

C 2005 года Группа составляет свою финансовую отчетность по стандартам МСФО. Аудитором Группы является меж-
дународная консалтинговая компания «KPMG».

Группа является владельцем 6 га земли в эстонском порту Мууга, где ведется строительство завода по переработке 
сои с модулем производства биодизельного топлива. Ввод завода в эксплуатацию позволит Группе занять 30% российс-
кого рынка по переработке сои.

Факторы инвестиционной привлекательности Группы.
Группа является сформировавшимся крупным холдингом, занимающим заметные доли на рынке. 
Перерабатывающие производства Группы территориально расположены в непосредственной близости к произво-
дителям высококачественного сырья.
Группа проводит перспективную программу модернизации своих производственных мощностей и оптимизации 
бизнес-процессов, а также применяет новейшие маркетинговые технологии продвижения товара. 
Производства Группы диверсифицированы по видам исходного сырья и производимой продукции, что позволяет 
свести к минимуму неизбежную в агропромышленном секторе сезонность.

Краткий обзор отрасли
Производство растительных масел демонстрирует в последние годы высокие темпы роста. Начиная с 2002 года они 

составляют в среднем 15% в год.

Производство растительного масла в РФ

По данным Росстата. 2006F – экспертная оценка
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До 2000 года производство растительных масел в России в основном было ниже 1.0 млн тн в год, а показатель сред-
недушевого потребления в РФ едва достигал 10 кг на человека в год при расчетной норме Минздрава РФ 13.5 кг на че-
ловека в год. При этом уровень потребления растительных масел в развитых зарубежных странах составлял 17–26 кг на 
человека в год. 

В 2000 году рубеж в 1.0 млн тн по производству растительных масел был окончательно преодолен, а в 2005 году ос-
тался позади рубеж в 2.0 млн тн. Среднедушевое потребление достигло в 2005 году 15.3 кг на человека в год, а в 2006 
году — составило около 17.3 кг. Однако, этот показатель все еще отстает от уровня развитых зарубежных странах, вследс-
твие чего потенциал роста российского рынка растительных масел сохраняется.

Потребление растительных масел в мире 
на душу населения, кг/год

Потребление растительных масел в России 
в расчете на душу населения

Прогнозируемое в период 2007–2008 гг увеличение среднедушевого потребления растительных масел в России до 
19.0 кг на человека в год (соответствует уровню потребления в Германии) создает потенциал роста рынка на 24% по 
сравнению с уровнем 2005 года. 

Дополнительный потенциал роста рынка в размере не менее 5–6% присутствует также вследствие продолжения вы-
теснения с российского рынка иностранных производителей.

Текущее состояние отрасли
Ситуация на рынке растительных масел определяется различным сочетанием трех относительно независимых друг 

от друга аспектов. Это:
Предложение масличного сырья
Наличие и загруженность перерабатывающих мощностей
Потребительский спрос на растительное масло

Рынок масличного сырья в России
Основной возделываемой масличной культурой в России является подсолнечник. Посевные площади под подсолнеч-

ником составили 83% посевных площадей в 2005 году и 79% - в 2006 году. Превалирование подсолнечника в масличных 
культурах является спецификой масложировой отрасли России, в то время как на мировом рынке масличных основные 
доли занимают соя и рапс. По площадям посева подсолнечника, валовому сбору семян и производству подсолнечного 
масла Россия занимает первое место в мире. Другими крупными мировыми производителями подсолнечника с близкими 
показателями посевных площадей и валового сбора являются Украина, ЕС и Аргентина. В то же время по объемам про-
изводства подсолнечного масла Аргентина и ЕС опережают Россию за счет более высокой урожайности и показателей 
выхода масла.

В значительно меньшей степени в РФ выращиваются соя и рапс (10-11% и 4-7% соответственно), хотя их доля в 
последние годы заметно растет. Эти три культуры в общих посевных площадях масличных культур занимают 97-98%. Се-
мена других масличных культур - льна, горчицы, клещевины, рыжика, сурепицы, выращиваются лишь в незначительных 
объемах. 
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Структура сева масличных в 2005 году Структура сева масличных в 2006 году

Посевные площади под масличными культурами в течение последних нескольких лет ежегодно увеличиваются. В 
2006 году они установили новый рекорд, достигнув 7.7 млн.га и превысив уровень 2005 года более чем на 1 млн.га (16%). 
В том числе посевные площади подсолнечника увеличились на 10%, сои — на 18%, рапса — в 2.2 раза.

Площади посева масличных культур в России

Годы Всего, 
млн га

в том числе, млн га
подсолнечник соя рапс прочие

1995 5 149 4 130 487 275 257
1996 4 755 3 895 490 167 203
1997 4 254 3 588 405 115 146
1998 4 955 4 168 453 195 139
1999 6 434 5 585 439 245 165
2000 5 473 4 629 421 220 203
2001 4 443 3 821 417 134 71
2002 4 837 4 117 476 145 99
2003 6 326 5 337 586 230 173
2004 5 813 4 848 571 251 142
2005 6 660 5 546 720 244 150
2006 7 693 6 101 849 538 205

В том числе, Ставропольский край, где расположены сырьевая и производственная базы Группы, увеличил площа-
ди сева подсолнечника на 36 тыс.га до 310 тыс.га (+13%). Краснодарский край увеличил площади под сою на 35 тыс.
га, или на 26%.

Прогноз по валовому сбору семян масличных культур в 2006 году составляет 8.2 млн тонн, с учетом увеличения по-
севных площадей на 1 млн.га.
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Валовый сбор семян масличных культур в России, тыс. тонн

Годы Всего, 
тыс.тн

в том числе, тыс.тн
подсолнечник соя рапс прочие

1995 4 668 4 200 290 125 53
1996 3 200 2 765 279 110 46
1997 3 245 2 831 280 71 63
1998 3 496 3 000 297 125 74
1999 4 674 4 150 334 135 55
2000 4 485 3 915 342 148 80
2001 3 185 2 685 350 51 99
2002 4 273 3 684 423 63 104
2003 5 565 4 871 393 147 154
2004 5 718 4 801 555 123 239
2005 7 533 6 441 689 161 242
2006Е 8 232 6 700 800 458 274

С учетом переходящих запасов и предложения мелких частных и подсобных хозяйств общее предложение семян 
масличных культур на рынке в 2006 году экспертно оценивается в объеме 8.7 млн тонн.

В том числе по подсолнечнику сбор 2006 года составил по предварительной оценке 6.7 млн тонн, установив новый 
рекорд. Это произошло несмотря на запаздывание с началом уборки урожая и невысокие темпы работы в начале пери-
ода уборки, что привело к снижению показателя уборки урожая до 92% к показателю 2005 года. Также, неблагоприятным 
фактором стали погодные условия 2005 года — слишком жаркое и сухое лето. Низкий валовый сбор наблюдался во всех 
федеральных округах за исключением ЮФО, где он вырос на 1,5%.

Традиционно Южный Федеральный Округ лидирует среди регионов РФ в посеве и валовом сборе масличных культур. 
В том числе по производству подсолнечника в 2005 году он обеспечил 61% от общего производства в РФ. Второе и третье 
места в выращивании подсолнечника заняли Приволжский и Центральный федеральные округа (16% и 20% валового 
сбора). Вместе эти три региона обеспечивают 97% производства подсолнечника в РФ.

Региональная структура производства масличных в РФ в 2006 году
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Валовый сбор подсолнечника в ЮФО, млн тн

* – по данным Росстата

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Всего по РФ 3.91 2.69 3.68 4.87 4.80 6.44 6.70
в том числе ЮФО 2.13 1.45 2.24 2.84 2.91 3.92
доля ЮФО в РФ 54% 54% 61% 58% 61% 61%
Краснодарский край 0.62 0.47 0.73 0.80 0.82 1.11
Ставропольский край 0.21 0.15 0.25 0.27 0.33 0.43
доля Красн.и Став.кр.в ЮФО 39% 43% 44% 37% 40% 39%
доля Красн.и Став.кр.в РФ 21% 23% 27% 22% 24% 24%

В том числе в составе ЮФО более 1/3 от валового сбора подсолнечника по округу приходится на Краснодарский и 
Ставропольский края, где расположены активы Группы компаний «Русские масла». 

Среди всех регионов России Краснодарский край занял в 2005 году 2–е место (1.112 млн тонн, или 17% по РФ всего) 
по валовому сбору подсолнечника после Ростовской области (1.579 млн тонн). Ставропольский край — 6–е место среди 
регионов РФ — 0.428 млн тонн в 2005 году, или 7% по РФ.

Выводы:
Общее предложение семян масличных на внутреннем рынке РФ в 2006 году оказалось выше рекордного уровня 2005 

года. Это создало некоторый переизбыток предложения сырья и поддержало тенденцию к снижению цен на семена, на-
чавшуюся еще в 2005 году.

Переизбыток предложения отразился увеличением экспорта подсолнечника в 2,5 раза по сравнению с уровнем 2005 
года (по данным 9 месяцев 2005 года — 158 тыс. тонн), несмотря на действующую с 2001 года экспортную пошлину, в раз-
мере 20%. Однако примерно с 2007 года условия экспорта семян обещают улучшиться вследствие изменений в аграрной 
политике стран ЕС (отменены дотации на выращивание подсолнечника и сокращены посевные площади под ним).

Перерабатывающие мощности по производству растительных масел в РФ
Перерабатывающие мощности в РФ в 2006 году оцениваются в объеме 8.0 млн тонн сырья в год.

Общее число перерабатывающих масличное сырье предприятий – более 1000, но относительно крупных из них, про-
изводящих растительные масла в промышленных масштабах, — не более 80.

5 крупнейших из них, мощностью переработки от 1 тыс. тн в сутки (330 тыс.тн в год) и более, обеспечивают 37% всей 
переработки в РФ. Это маслоэкстракционные заводы: «Юг Руси», Аткарский МЭЗ, «Волшебный край», Лабинский МЭЗ и 
Армавирский МЖК.

Структура российской переработки по мощности заводов

В настоящее время крупнейшие игроки рынка растительных масел активно увеличивают свои перерабатывающие 
мощности. В ближайшие несколько лет запланирован ввод новых мощностей в объеме 3.2 млн тонн в год. После этого 
суммарные мощности по переработке в РФ достигнут 11.2 млн тонн сырья в год.

Однако пока они не введены в эксплуатацию, поэтому, учитывая производство масличных культур в 2006 году в объ-
еме 8.0 млн тонн, обеспеченность маслоэкстракционных заводов сырьем на внутреннем рынке составляет сейчас 100%. 
А с учетом переходящих остатков, повышающих совокупное предложение масличного сырья в 2006 году до 8.5 млн тонн, 
присутствует избыток предложения сырья на российском рынке.
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Сбор масличных и перерабатывающие мощности РФ

Такая ситуация имеет определенный негативный оттенок для производителей масличных культур — аграрных пред-
приятий, поскольку означает снижение цен на сырье. 

Так, дефицит сырья в 2000-2002 годах привел к росту цен на подсолнечник, что, в свою очередь, побудило аграриев 
увеличить его производство. В 2003-2004 спрос со стороны переработчиков и предложение со стороны аграриев были 
примерно равными, но рост цен продолжался по инерции и под действием инфляционных процессов. Заметный переиз-
быток предложения возник лишь в 2005 году после рекордного урожая. Результатом стало снижение цен на подсолнечник 
в первой половине 2006 года. 

Однако эта же самая ситуация вполне позитивна для переработчиков, поскольку позволяет им поддерживать высокую 
маржу прибыли на переработке.

В перспективе до конца 2008 года будут введены новые мощности, вследствие чего конкуренция на рынке сырья меж-
ду переработчиками обещает восстановиться. 

В региональном разрезе переработка концентрируется поблизости от производящих регионов, хотя логистические 
плечи имеют место быть, и баланс обеспеченности перерабатывающих заводов местным сырьем сильно различается по 
регионам. 

В разрезе округов перерабатывающие мощности сосредоточены в основном в Южном Федеральном округе (56%). В 
том числе наибольшие объемы переработки обеспечивают Ростовская область (29% от РФ) и Краснодарский край (17%). 
В этих регионах расположены 4 крупнейших маслоперерабатывающих завода из 5 в РФ. На третьем и четвертом местах 
— регионы ЦФО — Воронежская (11%) и Белгородская (7%) области. На пятом месте — Саратовская область (6% от РФ) 
из ПФО.

Региональная структура переработки масличных 
в РФ в 2006 году

Выводы:
В настоящий момент конкуренции между переработчиками за сырье на внутреннем рынке нет. Снижение цен на сырье 

обеспечивает высокую маржу прибыли переработчикам. В период до конца 2008 года возможно возобновление конкурен-
ции между переработчиками за сырье по мере увеличения российских мощностей по переработке. Это может привести 
к росту цен на семена масличных от текущих уровней 5.2–5.6 тыс. руб за тонну до 7.0 тыс руб за тонну или выше. Од-
нако, как показал опыт 2001–2002 года, временный дефицит сырья не будет критическим для всей перерабатывающей 
отрасли. По экспертным оценкам, оптимальный уровень обеспеченности сырьем перерабатывающих предприятий, при 
котором соблюдаются интересы и производителей семян, и переработчиков, составляет 70%. До 2000 года фактическая 
загрузка перерабатывающих мощностей практически не превышала этот уровень. В период до 2008 года с учетом роста 
урожая масличных и запланированного наращивания мощностей по переработке загрузка составит не менее 80%.

Регионы с высокой концентрацией перера-
батывающих мощностей одновременно явля-
ются и дефицитными по сырью, несмотря на 
то, что они же — крупнейшие производители в 
РФ. Это Ростовская область (1.58 млн тн про-
изводства семян / 2.34 млн тн перерабатываю-
щих мощностей), Краснодарский край (1.11 млн 
тн / 1.38 млн тн) и др. Концентрация перераба-
тывающих мощностей в них выше, чем концен-
трация аграрных мощностей по выращиванию 
масличных. Однако, в текущих условиях от-
сутствия конкуренции между переработчиками 
за сырье его баланс по отдельным регионам не 
имеет существенного значения.
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Потребительский спрос на растительные масла.
На сегодняшний день общий объем внутреннего рынка растительных масел РФ по спросу оценивается в объеме око-

ло 2.5 млн тонн в год. 
Этот показатель соответствует ожидаемому объему производства растительного масла в РФ в 2006 году - также 2.5 

млн тонн в год. Таким образом, с учетом отрицательного внешнеторгового баланса РФ по растительному маслу, на рынке 
наблюдается определенный переизбыток предложения, а сам рынок находится близко к стадии насыщения при текущем 
уровне потребления. 

Потенциал его роста в традиционных потребительских направлениях есть только за счет увеличения среднедушевого 
потребления растительных масел, вытеснения иностранных конкурентов, изменения потребительских свойств продуктов 
и расширения продуктовой линейки. В этих направлениях спроса рост объемов рынка можно предположить около 30% в 
течение нескольких ближайших лет.

В нетрадиционных направлениях использования растительных масел огромный потенциал роста рынка создает про-
изводство биодизельного топлива, которое активно развивается в странах ЕС. В перспективе рынок биодизельного топ-
лива будет способен поглотить практически любые объемы избыточно произведенного и невостребованного в традици-
онных сегментах рынка растительного масла. В данном направлении Россия может выступить либо как поставщик более 
дешевого масла для биодизельных производств, либо развивать собственные мощности по производству биодизельного 
топлива как на экспорт, так и для внутреннего потребления. В частности, проект Группы «Русские масла» по строительс-
тву завода «Muuga SoyaTehas» предусматривает отдельный производственный блок биодизельного топлива из соевого 
масла с последующим экспортом его в страны ЕС.

Несмотря на подобные перспективы, в 2005-2006 годах рынок семян масличных и растительных масел был насыщен-
ным, что привело к снижению цен на них.

Динамика цен производителей подсолнечника и подсолнечного масла

Рынок потребления растительных масел следует разделять на сегменты наливного и фасованного масла, поскольку 
они существенно отличаются по объемам, спросу и тенденциям. На ценовом графике видно, что в сегменте наливного 
масла цены производителей заметно снизились, но на розничных ценах на фасованное масло это практически не отрази-
лось. Учитывая растущую платежеспособность населения, именно сегмент фасованного растительного масла в наиболь-
шей степени привлекает производителей. На сегодняшний день объем рынка фасованного масла по спросу оценивается 
в объеме около 0.85 млн тонн в год, что составляет не более 1/3 всего рынка растительных масел. Этот сегмент рынка 
также будет наиболее чувствителен к росту уровня среднедушевого потребления.

В сегменте наливного масла конкуренция более острая. Наливное масло используется в основном в масложировой 
отрасли пищевой промышленности — для производства маргаринов, майонезов, кондитерской и другой продукции с ис-
пользованием растительных масел. Помимо пищевой промышленности спрос на него, хотя и в меньших объемах, созда-
ет лакокрасочная промышленность — в ней масло используется при производстве олиф и масляных красок. Также, рынок 
спроса на наливное масло поддерживают и маслоэкстракционные заводы, имеющие большие собственные мощности по 
рафинированию, дезодорированию и бутилированию — они закупают наливное масло на стороне, после чего производят 
его самостоятельную подготовку и фасование. 

Выводы:
Текущая ситуация на рынке растительных масел характеризуется:

Переизбытком предложения сырья и высокой маржой прибыли перерабатывающих производств. В перспективе — 
возвратом к умеренному дефициту сырья и конкуренции между переработчиками.
Близостью к уровню насыщения текущего спроса как по наливному, так и по фасованному маслу. Но в перспективе 
потолок спроса может отодвинуться за счет роста среднедушевого потребления, вытеснения иностранных произ-
водителей и производству биодизельного топлива.
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Тенденции и перспективы рынка
На рынке перерабатывающих производств – маслоэкстракционных заводов и масложировых комбинатов, за послед-

ние несколько лет проявились следующие тенденции:
Консолидация активов
Наращивание производителями мощностей по переработке сырья
Наращивание мощностей по рафинированию, дезодорированию и бутилированию
Нарастание конкуренции между производителями на внутреннем рынке при одновременном ослаблении конкурен-
ции с иностранными производителями и их постепенном вытеснении с рынка

В среднесрочной перспективе следует ожидать дальнейшего усиления данных тенденций. 
Консолидация активов продолжится, после чего 7-8 торговым маркам будет принадлежать 70-80% рынка раститель-

ных масел. Центрами консолидации активов станут крупные компании, способные финансировать обширные сырьевые 
программы, развивать национальные торговые марки и поддерживать дистрибьюторские сети общероссийского масш-
таба. 

Увеличение производственных мощностей по переработке уже объявлено рядом производителей в общем объеме 3.2 
млн тонн.

Планы по наращиванию мощностей по переработке
Регион Мощность, 

тыс.тн/год Производитель масла

Калининград 720 ГК «Содружество», переработка сои 
Самара 330

Белгород 300 увеличение мощности ЭФКО с 600 до 1500 
тн/сут

Волгоград 330 АС АГРО
Ростов 330 Донской янтарь
Татарстан 330 НефисКосметикс 

Воронеж
170 ГК «Юг Руси» — Лискинский МЭЗ
500 Bunge
170 Маслопродукт 

Итого: 3 180

Увеличение мощностей по рафинированию, дезодорированию и бутилированию предусматривается стратегиями 
развития большинства крупных заводов. Оно полностью соответствует тенденциям рынка фасованного масла, на ко-
тором рафинированное существенно потеснило нерафинированное (с соотношением 3:1), и в перспективе ожидается 
увеличение доли рафинированного масла в общих продажах до 90%.

Основные игроки российского рынка растительных масел

Группа компаний Заводы
Мощность 

переработки, 
тн/сут

Регион, область Торговые 
марки

Юг Руси

МЭЗ «Юг-Руси» 4 000 Ростовская

Золотая 
семечка, 100 

рецептов

Лабинский МЭЗ 1 000 Краснодарск. кр
Лискинский МЭЗ 750 Воронежская
Кропоткинский МЭЗ 600 Краснодарск. кр
МЖК Краснодарский 480 Краснодарск. кр
Аннинский МЭЗ 360 Воронежская
Итого 7 190  

Эфко ОАО Эфко 600 Белгородская Слобода, Altero

Астон
Волшебный Край 1 000 Ростовская

Волшебный 
край, ЗатеяМиллеровский МЭЗ 560 Ростовская

Итого 1 560  

Русские масла

Масло Ставрополья 530 Ставропольск.кр

Русь, Златица
Невинномысский МЭЗ 420 Ставропольск.кр
ОАО ЭМЭК Флорентина 450 Краснодарск. кр
Итого 1 400  

WJ Group
Валуйский КРМ 500 Белгородская

Милора, Раз-
дольеЧернянский ЗРМ 400 Белгородская

Итого 900  
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Солнечные продукты 
(ГК «Букет»)

Аткарский МЭЗ 1 100 Саратовская

Ярко, Россиянка
Армавирский МЖК 950 Краснодарск. кр
ЗАО Янтарное 260  
Итого 2 310  

НМЖК
Шуйский МЭЗ 450 Ивановская

Царь-полеОренбургский МЭЗ 400 Оренбургская
Итого 850  

Урюпинский МЭЗ Урюпинский МЭЗ 650 Волгоградская Урюпинское
ЗАО Рабочий ЗАО Рабочий 500 Ростовская Отменное
Маслопродукт ООО ТД Маслопродукт 500 Воронежская Resok

Русская масложиро-
вая компания МЖК Ставропольский 150 Ставропольск.кр Рада, Салатовъ, 

Natura, Лента

Богатовский МЭЗ Богатовский МЭЗ 360 Самарская  
Всего по РФ   24.0 тыс РФ

Крупнейшим производителем растительных масел на территории России является Группа компаний «Юг Руси». После 
приобретения ею мощностей группы «Русагро», общая мощность «Юга Руси» по переработке превысила 7 тыс.тн в сутки 
и достигла 30% от суммарных мощностей РФ. 

Другими крупными производителями масла, превышающими по мощности или сравнимыми с Группой компаний 
«Русские масла», являются группа «Астон», «Букет» (холдинг «Солнечные продукты»), WJ Group, «Эфко», а также не-
зависимые маслоэкстракционные заводы с большими мощностями переработки – Урюпинский МЭЗ, ЗАО Рабочий и др. 
Заметную конкуренцию оказывает также американская компания «Bunge», имеющая перерабатывающие мощности в 
Ростовской области и в Украине (Днепропетровский МЭЗ), поставляющая на российский рынок продукцию под торговыми 
марками «Идеал» и «Олейна». В конце 2005 года «Bunge» приобрела 25% акций «Эфко» и приступила к объединению 
своей дистрибутивной сети с сетью «Эфко». В ближайшей перспективе это приведет к усилению присутствия «Эфко» на 
рынке.

Информация о Группе компаний «Русские Масла»

Основные производственные показатели Группы «Русские масла»

Группа компаний «Русские масла» была образована 26 апреля 2005 года. Основной производственный актив Группы 
сформировали три маслоэкстракционных завода:

ЗАО «Невинномысский маслоэкстрационный завод» (Краснодарский край, г.Невинномысск)
ОАО «Масло Ставрополья» (Ставропольский край, г.Георгиевск)
ОАО Эфирно-маслоэкстракционный комбинат «Флорентина» (Краснодарский край, г.Усть-Лабинск).

Показатели Всего по 
Группе

в том числе
Невинномыс. 

МЭЗ Флорентина Масло Став-
рополья 

Мощности по переработке и 
производству, тн/сут
Переработка семян 1 400 420 450 530
Производство масла 600 180 190 230
Производство шрота 650 180 240 230
Рафинация, дезодорация 100 100    
Загрузка мощностей   100% 92% 73%
Складские мощности, тыс тн        
Масло 14 3.0 3.7 7.0
Шрот 6 1.2 1.2 3.5
Семена 95 10 50 35
Отгрузочные мощности, тн/сут        
масла 1 200 360 360 480
шрота 1 200 400 400 400

Инвестиционные проекты
новая линия 
рафинации и 
дезодорации 

350-400 тн/сут

перенос линии 
рафинации и 
дезодорации 
100 тн/сут с 

НМЭЗ
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Общая производственная мощность Группы по переработке масличного сырья составляет 1400 тонн в сутки, или 
около 500 тыс тонн в год. 

Общая мощность по выпуску масла составляет 600 тонн в сутки при выходе 42-44% по заводам Группы, или более 
200 тыс тонн в год.

В ближайшей перспективе производственный блок Группы будет усилен заводом по переработке сои Muuga SoyaTehas, 
строительство которого начинается на территории Особой экономической зоны порта «Мууга», Таллин (Эстония). Про-
ектная мощность завода составит 1 000 тонн в сутки, что будет покрывать порядка 30% потребностей российского рынка 
соевого масла и шрота. В структуре технологических мощностей завода предусмотрен также отдельный модуль произ-
водства дизельного биотоплива для стран ЕС, что открывает совершенно новые перспективы по емкости рынка сбыта. 
Ввод завода в эксплуатацию запланирован на конец 2007 года. 

Основные финансовые показатели Группы «Русские масла»
Показатели (млн руб) 2005 1п 2006 2006

Совокупные Активы 1 634 2 118 2 869
Долговая нагрузка 897 1 215 2 373
Выручка 1 338 1 014 3 456
Прибыль от реализации 55 39 113
Чистая прибыль 377 66 82

Совокупные активы Группы на 1 января 2007 года составили 2.87 млрд руб. (+76% г/г), а выручка по итогам 2006 года 
была равна 3.46 млрд руб. (+158% г/г).

Выручка от реализации и рентабельность продаж Группы «Русские Масла»

Прогноз выручки в 2007 году в соответствии с производственной программой Группы составляет 4.1 млрд руб, что бу-
дет выше уровня 2006 года на 18%. Ожидаемое замедление темпов роста связано с завершением периода консолидации 
активов и переходу к фазе внутренней оптимизации бизнес–процессов и повышению рентабельности производства.

Рентабельность продаж по прибыли от реализации составила в 2005 году 4.1%, что является неплохим результатом 
для компаний агропромышленного сектора. Рентабельность по чистой прибыли составила 28.2%. В 2006 году рента-
бельность продаж снизилась до 3.2%. В 2007 году, по мере завершения всех этапов консолидации активов и проведения 
модернизации основных средств, ожидается увеличение рентабельности до 7.5%, а в 2008 году — до 9.0%.

Укрупненная структура консолидированного баланса Группы «Русские масла»
Показатели (млн руб) 2005 2006

Внеоборотные активы 766 520
Оборотные активы 868 2 349
Валюта баланса 1 634  2 869
Собственный капитал 737 496
Долгосрочная задолженность - 63
Краткосрочная задолженность 897 2 310
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Действующие кредиты и займы по Группе «Русские масла» на 11 октября 2006 года

Получатель кредита Кредитор Дата начала Сумма кредита, 
млн р

Ставка 
% Даты погаш. Обеспечение

ООО ТД “Русские масла” Сбербанк 
РФ

23.06.2006 150,0 12.5%

23.03.2007

Обеспечение: товары и сырье 
в обороте. Поручительство: 

ОАО Флорентина, ОАО Масло 
Ставрополья, ЗАО НМЭЗ. 

Погашения равными долями в 
указанные сроки

23.04.2007
23.05.2007
22.06.2007

29.06.2006 50,0 12.5%

23.03.2007
23.04.2007
23.05.2007
22.06.2007

ООО ТД “Русские масла” ММБ 18.09.2006 140,0 10.0%
08.02.2008 Обеспечение: товары и сырье 

в обороте, оборудование ОАО 
Флорентина. Поручительство: 

ОАО Флорентина

08.03.2008
08.04.2008

ООО УК “Русские масла” Альфа-
Банк 25.04.2006 95,6 7.0%

25.02.2007

Обеспечение: имущество 
НМЭЗ, пакет обыкновенных 

акций НМЭЗ,  Поручительство 
Группы “Русские Масла”

25.03.2007
25.04.2007
25.05.2007
25.06.2007
25.07.2007
25.08.2007
25.09.2007
25.10.2007
25.11.2007
25.12.2007
25.01.2008
25.02.2008

ООО ТД “Русские масла” Альфа-
Банк

03.11.2006 50,0 11,75% 03.02.2007
Обеспечение: имущество 

НМЭЗ, пакет обыкновенных 
акций НМЭЗ

16.11.2006 85,9 11,50% 16.11.2007
21.11.2006 100,0 11,50% 21.11.2007
05.12.2006 100,0 11,50% 05.12.2007

Итого     771,5      
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Структура Группы «Русские масла»

Xceed Hoding Ltd.

ОАО 
«Невиномысский 

МЭЗ»
100%

ОАО 
«Масло

 ставрополья»
84.26%

ОАО 
«Флорентина»

94.47%

Muuga
 SoyaTehas, 

Эстония
100%

Ставропольский 
Филиал
ТД ООО 
«Русские
Масла»

Краснодарский
Филиал
ТД ООО 
«Русские
Масла»

Производственные
 активы группы

Управляющая компания 
ООО «Русские Масла»

100%
Торговый дом

ООО «Русские Масла» 100%

Головной организацией Группы является компания Xceed Holding Ltd. (Кипр). Она контролирует все активы Группы, 
в том числе Эмитента и его Поручителей. В свою очередь, владельцем Xceed Holding Ltd. на 100% является компания 
Teamfirst Ltd (Виргинские о–ва). Конечным бенефициаром Группы является Курт Александр Анатольевич.

ООО «Торговый Дом «Русские масла» — Эмитент
Эмитент выполняет в структуре Группы функции торгово–посреднической организации, занимаясь закупками сырья, 

переработкой его на заводах Группы по давальческой схеме и реализацией готовой продукции. ООО «Торговый Дом 
«Русские масла» включает в себя два филиала — Ставропольский и Краснодарский.

Структура Уставного фонда Эмитента
Xceed Holding Ltd (Кипр) — головная организация Группы компаний «Русские масла» — 99%
Гуковская Анастасия Алексеевна — Генеральный директор ООО ТД «Русские масла»—1%
В соответствии с финансовой политикой Группы, Эмитент является центром формирования выручки и прибыли Груп-

пы.

Основные финансовые показатели Эмитента
Показатели (млн руб) 2005 9мес2006 2006

Совокупные Активы 1 009 1 296 1 498
Долговая нагрузка 929 1 201 1 414
Выручка 1 256 1 662 2 575
Прибыль от реализации 46 26 57
Чистая прибыль 80 15 24

Выручка Эмитента в 2005 году (функционировал с мая 
2005 года) составила 1.25 млрд руб. В 2006 году выручка 
значительно выросла, и достигла в 1–м полугодии 2006 
года 1.30 млрд руб. По итогам 2006 года предварительная 
оценка выручки составила 2.58 млрд руб.

Рентабельность Эмитента по прибыли от реализации 
составила 3.7% в 2005 году. В 2006 году рентабельность 
по прибыли от реализации снизилась до 2.2%, что было 
связано с происходящими процессами консолидации акти-
вов и модернизации производств Группы.

Укрупненная структура баланса Эмитента
Показатели (млн руб) 2005 2006

Внеоборотные активы 3 4
Оборотные активы 1 006 1 494
Валюта баланса 1 009 1 498
Собственный капитал 80 84
Долгосрочная задолженность 15 21
Краткосрочная задолженность 913 1 393

Структура баланса Эмитента соответствует харак-
теру его торгово-посреднической деятельности, которая 
обычно связана с высокой оборачиваемостью активов, 
«легкой» структурой баланса и высокой долей в нем крат-
косрочной задолженности (до 90% и выше). 

В случае Эмитента оборачиваемость его оборотных 
активов на 1 января 2007 года составила 1.72, доля обо-
ротных активов в балансе близка к 100%, доля краткос-
рочной задолженности составила 91%.
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ЗАО «Невинномысский МЭЗ» — Поручитель
Невинномысский МЭЗ был зарегестрирован в качестве юридического лица в марте 2003 года. Основным видом де-

ятельности является переработка семян подсолнечника и рапса, очистка растительного масла и его последующая рас-
фасовка в ПЭТ-тару. Доля этих видов деятельности в выручке составляет 85-95%.

Мощности по переработке составляют 
семена подсолнечника — 430 тонн в сутки 
семена рапса — 350 тонн в сутки 
рафинация–дезодорация — 100 тонн в сутки 
выморозка — 40 тонн в сутки 
фасовка — 6 млн бутылок/мес 

Ассортимент выпускаемой продукции 
масло подсолнечное нерафинированное и рафинированное 
масло подсолнечное гидратированное вымороженное фасованное «Златица» 
масло рафинированное дезодорированное вымороженное «Златица» 
масло рафинированное дезодорированное «Русь» 
масло рапсовое нерафинированное 
шрот подсолнечный и рапсовый тостированный. 

Поручитель осуществляет продажу своей продукции на внутреннем рынке через Торговый Дом «Русские масла». 

Основные конечные потребители масла
Масло-жировой комплекс — 79%
Лако-красочное производство — 20%
Биодизельная промышленность — 1%

Основные конечные потребители растительного шрота
Производство кормов и пищевых добавок для сельскохозяйственных нужд — 24%
Животноводческие хозяйства — 68%
Птицеводческие хозяйства — 8%

Качество продукции завода отмечено многочисленными наградами. В 2002 году на 13–й межрегиональной выставке-
ярмарке «Товары XXI века» завод был награжден Гран-при и золотой медалью за высокое качество продукции. В 2003 
году на выставке–ярмарке «Русская традиция» — Гран-при и дипломом за высокое качество продукции. В 2004 году 
— дипломом и серебряным орденом «Отличник качества Ставрополья». За применение эффективных методов управ-
ления качеством и за значительные достижения в области качества предприятию присвоено звание «Лидер качества 
Ставрополья».

Планы увеличения производственных мощностей и реконструкции
Увеличение мощности по рафинации–дезодорации растительных масел до 400 тонн в сутки путем установки новой 
линии очистки растительных масел. Срок реконструкции составит 23 месяца. 
Увеличение мощности переработки до 950–1000 тн в сутки позволит снизить производственные издержки при до-
быче сырого масла, снизить издержки, связанные с транспортировкой сырого масла на ЗАО «Невинномысский 
маслоэкстракционный завод» с других заводов, для обеспечения объема дезодорации. Срок реконструкции соста-
вит 18–24 месяца.
Реконструкция цеха фасовки и увеличение его мощности до 440 тыс.бутылок в сутки. Это позволит производить 
расфасовку всего объема вырабатываемого дезодорированного масла. Для увеличения мощности планируется 
установить дополнительную автоматическую линию расфасовки, оборудованную автоматическим этикеровщиком 
и групповым упаковщиком. Срок реконструкции составит 19 месяцев.
Реконструкция энергетического блока предприятия - котельной и электрических сетей. Для обеспечения снижения 
издержек, предлагается установить электротурбину, которая позволит вырабатывать электроэнергию для нужд 
предприятия с существенно более низкой стоимостью чем покупная. Срок реконструкции составит 18 месяцев.
Реконструкция складского хозяйства для обеспечения оптимального товародвижения на предприятии - строитель-
ство склада вспомогательных материалов, строительство склада фасованного масла, увеличение маслобакового 
хозяйства. Срок реконструкции составит 20 месяцев.
Реконструкция складов сырья и увеличение мощностей хранения маслосемян. 
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ОАО «Эфирно-маслоэкстракционный комбинат «Флорентина» — Поручитель
История производства насчитывает более 100 лет. В своем ныненшнем виде ОАО «Флорентина» существует с 1993 

года. Является единственным в России производителем эфирных маслел из из кориандра. 
Единственным мажоритарным акционером является Xceed Holding Ltd. - владеет 96.47% акций предприятия. Минори-

тарные акционеры насчитывались на 01.07.2006 в количестве 299.
Мощности предприятия по переработке 

семена подсолнечника — 400 тн в сутки 
бобы сои — 300 тн в сутки 
семена рапса — 320 тн в сутки 
плоды кориандра — 120 тн в сутки. 

Доля основного производства в выручке составляет не менее 95%. Завод реализует свою продукцию полностью через 
Торговый Дом «Русские масла».

Объем производства масла в 2005 году составил 28.9 тыс тн, в том числе подсолнечного — 24.2 тыс тн. Эфирного 
кориандрового масла было произведено 43.8 тн. Выработка шрота из всех видов сырья составила 47.7 тыс тн.

Инвестиционные планы.
Планируется перенос и установка на ОАО лини по рафинированию и дезодорированию мощностью 100 тн/сут с 

Невинномысского МЭЗ.

ОАО «Масло Ставрополья» — Поручитель
Производство масел в городе Георгиевске существует более 100 лет. ОАО «Масло Ставрополья» на этой базе было 

сформировано в 1998 году в результате реорганизации путем выделения из ОАО «Георгиевский МЭЗ». 
Единственным мажоритарным акционером является Xceed Holding Ltd. - владеет 81.15% акций предприятия. Минори-

тарных акционеров с долями менее 5% - 242. 
В настоящее время работает по давальческой схеме с ООО Торговый Дом «Русские масла». 
Мощности завода по переработке составляют: 

семена подсолнечника — 550 тн в сутки 
бобы сои — 370 тн в сутки 
семена ра пса — 450 тн в сутки. 

Выпускаемая продукция:
масла растительные нерафинированные — подсолнечное, рапсовое и соевое 
шрот подсолнечный, рапсовый и соевый
фосфатидные концентраты — пищевой и кормовой. 

Переработка семян в 1–м полугодии 2006 года составила 14.3 тыс тн.

Выпускаемая продукция
Производственная деятельность маслоэкстракционных заводов характеризуется выраженной сезонностью. Однако 

высокая диверсификация Группы по сырью позволяет добиться их круглогодичной загрузки. 
С августа по июнь производства Группы осуществляют переработку подсолнечника. Летом производственные мощ-

ности преимущественно загружены рапсом. Производство соевого масла осуществляется из импортируемого сырья, в 
связи с чем выраженная сезонность в нем отсутствует. С 2006 года Группа участвует в государственной программе по пе-
рерабоке импортной сои. Совместно с ФГУП «Федеральное агентство по регулированию продовольственного рынка» при 
Министерстве сельского хозяйства РФ была реализована программа по импорту 33 тыс тонн соевых бобов из Бразилии, 
в которой ООО ТД «Русские масла» выступил агентом по переработке и частичной реализации.

Наливное масло.
В сегменте наливного масла Группа производит: 

масло подсолнечное (ГОСТ 1129-93)
масло рапсовое (ГОСТ 8988-2002)
масло соевое нерафинированное (ТУ 9141-003-04796355-2002)
масло соевое рафинированное (ГОСТ 7825-96)

Наливное масло используется в основном в пищевой промышленности, а также при производстве лакокрасочной 
продукции на масляной основе. 

Основными промышленными потребителями наливного масла являются масложировые комбинаты, производящие 
маргарин, майонез и прочую продукцию с использованием растительного масла. 

Реализация наливного масла проводится во многие регионы РФ, но лидируют среди них регионы, расположенные в 
Южном (34%) и Центральном (32%) Федеральных округах. Это связано с территориальной концентрацией активов мас-
ложировой отрасли в этих округах.
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Региональная структура реализации наливного масла

Наливное растительное масло Группы «Русские масла» поставляется также и на экспорт. В 2005 году 8% наливного 
масла было отправлено на экспорт. 

В ближайшей перспективе Группа планирует более глубоко развивать внешнеторговое направление, для чего пред-
полагается строительство собственных перевалочных мощностей в морском порту. До этого работа по внешнеторговому 
направлению велась только через дочерние структуры компаний-импортеров наливного масла.

Фасованное масло.
Фасованное растительное масло Группа выпускает как рафинированное и дезодорированное, так и нерафинирован-

ное. Фасованное масло поступает в продажу под торговыми марками «Русь» и «Златица». 
Масло «Русь» позиционируется в низкоценовом сегменте при сохранении всех требуемых потребительских свойств. 

Под маркой «Русь» выпускаются следующие виды продукции:
масло подсолнечное рафинированное дезодорированное диетическое 
масло подсолнечное гидратированное вымороженное
масло кукурузное рафинированное дезодорированное
масло соевое рафинированное дезодорированное

Среднемесячный объем продаж составляет около 3 млн литров. 
Масло «Златица» — это рафинированное и нерафинированное экстракционное масло первого отжима. Позициониру-

ется в более дорогом сегменте рынка. Среднемесячный объем его продаж составляет 1 млн бутылок.
Рафинированное и дезодорированное масло постепенно вытесняет с рынка нерафинированное, и в перспективе мо-

жет достичь доли 90% против нынешних 70%. 
Фасованное масло реализуется в ПЭТ-таре объемом 0.5, 0.9, 1 литр и 5 литров. Низкоценовое масло «Русь» расфа-

совывается в ПЭТ-тару 0.5, 0.9, 1 литр и 5 литров. Более дорогое масло «Златица» — только в традиционную ПЭТ-тару 
1 литр.

Наиболее востребованным и распространенным на рынке видом фасовки является традиционный вид ПЭТ 1 литр. 
Масло «Русь» изначально выходило на рынок как продукт для «минимальной потребительской корзины». Его реа-

лизация по всей дистрибьюторской сети Группы происходит под строгим контролем за сохранением рекомендованной 
цены. Нерафинированное масло «Златица» конкурирует по цене с 
более дорогими рафинированными марками.

Наибольшим спросом на рынке РФ пользуется продукция из 
низкоценового сегмента.

Структура продаж фасованного масла Группы 
по видам упаковки и торговой марки
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В полном соответствии с запросами потребительского рынка, наибольшую долю в общем объеме реализации фа-
сованной продукции Группы компаний «Русские масла» занимает рафинированное и дезодорированное подсолнечное 
масло «Русь» в ПЭТ–таре традиционного объема 1 литр. Оно обеспечивает более 50% продаж продукции Группы.

Группа реализует фасованное масло в основном (80% продаж) через налаженную дистрибьюторскую сеть, которая 
охватывает почти все регионы России. Наряду с этим, Группа расширяет практику производства частных марок (частная 
марка «Натура») и реализацию фасованного масла через крупные розничные сети. Так, в феврале 2006 года Группа вы-
играла тендер на производство и реализацию 70 тыс бутылок в месяц фасованного масла для торговой сети «Квартал» 
и 20 тыс бутылок в месяц — для торговой сети «Патэрсон». 

В разрезе регионов наибольшие объемы реализации фасованного масла приходятся на Сибирь (38%), Центральный 
регион (27%) и Северо–Западный регион (12%).

Региональная структура реализации фасованного масла

Шрот.
Шрот является побочным продуктом переработки семян масличных, за исключением соевого шрота. Заводы Группы 

«Русские масла» производят следующие виды шрота:
подсолнечный шрот (ТУ 9146-003-48597252-03)
рапсовый шрот (ГОСТ 30257-95)
соевый шрот (ГОСТ 12220-96)

Производство характеризуется выраженной сезонностью, в соответствии с сезонностью производства масла. С сен-
тября по май Группа производит подсолнечный шрот, летом - преимущественно рапсовый. 

Потребителями шрота являются предприятия, производящие корма для сельскохозяйственных животных и птицы — 
комбикормовые заводы, а также непосредственно птицефабрики, свинокомплексы и т.п. Рапсовый шрот используется в 
основном в комбикормах для крупного рогатого скота. Подсолнечный шрот делится на низкопротеиновый (производит 
ОАО «Флорентина») и высокопротеиновый (ЗАО «Невинномысский МЭЗ», ОАО «Масло Ставрополья»). Низкопротеино-
вый подсолнечный шрот, так же, как и рапсовый, используется только для питания крупного рогатого скота. Высокопро-
теиновый добавляют в ограниченных количествах в комбикорма всех с/х животных и птицы. Соевый шрот практически 
идентичен по своим качествам подсолнечному шроту.

Группа поставляет шрот как напрямую комбикормовым заводам (8% поставок) и птицефабрикам (24%), так и реали-
зует шрот дилерам (68%), которые перепродают его конечным потребителям или отправляют на экспорт. В потреблении 
шрота всех видов превалируют Центральный и Южный регионы, представлены также Уральский и Поволжский регионы.

Региональная структура 
реализации подсолнечного 

шрота
Региональная структура 

реализации соевого шрота
Региональная структура 

реализации рапсового шрота
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Баланс спроса и предложения подсолнечного шрота в РФ

Половина произведенного Группой подсолнечного шрота экспортируется, поскольку на внутреннем рынке сохраняется 
тенденция к его перепроизводству. По итогам сезона 2005–2006гг в Швейцарию было отгружено 21% выработанного шро-
та, в Италию — 17%, Белоруссию — 12%, что в целом составило около 20% всего российского экспорта подсолнечного 
шрота. В предстоящих сезонах планируется активизировать реализацию экспортной программы рапсового шрота. 

Инвестиционные проекты Группы
Реконструкция ЗАО «Невинномысский МЭЗ».
Установка на Невинномысском МЭЗ новой линии по рафинации и дезодорации производства бельгийской компании 

De Smet мощностью 350–400 тн/сут. После реализации проекта предприятие сможет ежемесячно выпускать 10 млн бу-
тылок фасованного рафинированного дезодорированного масла. Модернизация энергосистемы и установка гранулятора 
шрота позволят снизить себестоимость продукции на 3%. Стоимость проекта составит 4.3 млн евро, срок реализации 
— 1.5 года без остановки действующего производства. Сроки окупаемости проекта 5-7 лет.

Реконструкция ОАО «Флорентина» (проект «Эфир»).
Предусматривает перенос с НМЭЗ существующей установки по рафинации/дезодорации мощностью 100 тыс.тн, что 

позволит выпускать до 4.5 млн бутылок в месяц. Затраты на реализацию проекта составят $3 млн. Срок реализации про-
екта 1–1.5 года. Срок окупаемости 3–4 года.

Также, инвестиционный проект предусматривает реконструкцию линии подачи сырья для одновременного функци-
онирования переработки масличного и эфиромасличного сырья (кориандра), что позволит закрепиться в уникальном 
рыночном сегменте и обеспечить стабильный объем продаж. Планируемые затраты $1.5 млн. Срок окупаемости — один 
сезон.

Проект «Muuga SoyaTehas».
Строительство в свободной экономической зоне порта Мууга (Таллин, Эстония) завода по переработке сои мощнос-

тью 1000 тн в сутки. Проект и техническое оснащение предложены компанией De Smet (Бельгия). Технические возмож-
ности нового завода предполагают организацию глубокой переработки сои и организацию производства биодизельного 
топлива при помощи отдельного модуля. Проектная мощность по переработке сои составит более 1000 тонн в сутки, по 
выходу шрота — 670 тн/сут, по выходу масла — 130 тн/сут. Проект находится в стадии осуществления. Запуск в эксплу-
атацию намечен на 2007 год. Общая стоимость проекта с учетом уже проиведенных затрат составит около 30 млн евро. 
Окупаемость проекта — 7 лет.

Проект «Создание уникальных рыночных ниш» — диверсификация бизнеса и расши-
рение асортиментной линейки.

Группой разработан ряд маркетинговых проектов новой среднесрочной товарной стратегии развития. Стратегия на-
правлена на повышение рыночной капитализации бизнеса и уход от глобальной конкуренции на внутреннем рынке. В 
частности, предполагается: 

разработка новых ТУ и технических регламентов по вводу антиоксидантов в производимое рафинированное дезо-
дорированное масло «Русь» с целью увеличения сроков хранения до 18 месяцев — это приведет, как ожидается, 
к росту продаж на 10–15% 
организация выпуска нового продукта — купажированного рафинированного подсолнечного и пшеничного масла 
под торговой маркой «Русь пшеничная», позиционируемого в среднеценовом сегменте 
разработка новых продуктов на базе рафинированного дезодорированного масла, что станет технологически осу-
ществимым после модернизации производственных мощностей Группы: 

фритюрное масло под новой торговой маркой — частично гидрированное подсолнечное масло в ПЭТ–таре, 
насыщенное водородом, линоленовой, линолевой и частично олеиновой кислотами, что делает его более 
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термостабильным и стойким к окислению (в настоящее время ведутся совместные научно-технические ра-
боты специалистами Группы и Института питания РАМН)
жидкий маргарин (масло для духовой печи) под новой торговой маркой — представляет собой водно-жиро-
вую эмульсию в пропорции 25–50% воды на 50–75% подсолнечного масла, что делает его более экономич-
ным по сравнению с обычными жирами, маргарином или чистым маслом. Позиционируется, как здоровое 
питание из-за низкой жирности или как единственный маргарин, не содержащий трансизомеров (в насто-
ящее время ведутся совместные научно-технические работы специалистами Группы и Института питания 
РАМН).

Анализ кредитного риска облигационного займа
Коэффициенты долговой нагрузки по Группе на 01.01.2007

Коэффициенты долговой нагрузки и 
ликвидности

Нормативные 
значения и 
ориентиры

ГК 
«Русские 
Масла»* 

Выручка / Совокупный Долг min 1.50 1.46 
Доля собственного капитала в балансе opt 0.50 0.17
Доля краткосрочной задолженности 0.81

Коэффициент текущей ликвидности opt 1.50
min 1.10 1.02

Коэффициент покрытия совокупного 
долга min 0.85-0.90 0.99

Z-схема Альтмана min 1.81
opt 2.85 2.69

Долговая нагрузка по Группе.
Большинство коэффициентов, описывающих уровень долговой нагрузки по Группе, оказались близки к своим норма-

тивным значениям, с небольшими отклонениями в худшую сторону.
Отношение выручки к совокупному долгу составило по итогам 2006 года 1.46 при нормативном значении коэффици-

ента 1.50. Коэффициент текущей ликвидности составил 1.02 при допустимом значении 1.10.
Валюта консолидированного баланса была сформирована за счет собственного капитала только на 17%, а доля крат-

косрочной задолженности составила в ней 81%. Такая структура является нередкой для предприятий, работающих в 
сельскохозяйственном секторе.

По совокупности показателей долговую нагрузку в целом по Группе можно оценить как приемлемую. Она несколько 
выше оптимального уровня, но в то же время не достигает критических значений, способных создать угрозу финансовой 
стабильности Группы. Генерируемый ею поток годовой выручки является весомым и наиболее важным фактором компен-
сации данного вида риска. При дальнейшей стабильной работе предприятия, создающей поток выручки не ниже текущего 
уровня, Группа вполне будет способна обслуживать дополнительный займ в объеме 1.0 млрд руб.

Прогноз выручки 2007 года в объеме 4.1 млрд руб, с учетом того, что 50% займа будет направлено на реструктури-
зацию краткосрочной задолженности, позволит ожидать коэффициент отношения выручки к долгу на уровне 1.43, что 
практически соответствует текущему уровню. 

Доля краткосрочной задолженности в консолидированном балансе понизится после займа до примемлемых уровней 
60%, а коэффициент текущей ликвидности — повысится до 1.23 вследствие удлинения долга. 

Долговая нагрузка на Эмитента.
Структура баланса Эмитента и его долговой нагрузки типична для предприятий торгово-посреднической деятельнос-

ти. А именно: «легкая» структура баланса, высокая оборачиваемость, превалирование краткосрочного долга и относи-
тельно низкая доля собственного капитала в балансе. Соответственно, нормативные значения показателей для данного 
рода предприятий будут иными, чем для промышленных предприятий. 

Эмитент также, как и Группа в целом, имеет близкие к сбалансированным показатели собственной долговой нагруз-
ки. Генерируемый Эмитентом поток выручки по отношению к долговой нагрузке дает коэффициент 1.82 по сравнению с 
нормативным значением 1.75–1.95 для торговых предприятий) достаточен, чтобы обеспечить покрытие дополнительного 
долга.

Доля собственного капитала в структуре баланса составила на 01.01.2007 года 6%. Для торгово-посреднических ком-
паний с высокой оборачиваемостью активов достаточным уровнем капитала в балансе считается 10–11%. Таким обра-
зом, доля собственного капитала в балансе Эмитента оказалась ниже нормативных значений.

Коэффициент текущей ликвидности Эмитента составил по итогам полугодия 1.07 при нормативных значениях для 
торговых предприятий 1.10–1.15. При этом коэффициент покрытия общего долга своими оборотными активами превысил 
1.0 и составил 1.06 (при нормативе данного показателя для компаний промышленного сектора с меньшими показателями 
оборачиваемости 0.95). Таким образом, долговая нагрузка на Эмитента на текущий момент не является избыточной.
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Коэффициенты рентабельности и оборачиваемости по Группе
Коэффициенты рентабельности и 

оборачиваемости
ГК  

«Русские Масла» 
ООО ТД 

Русские масла 
Рентабельность активов по прибыли от продаж 3.9% 3.8%
Рентабельность продаж 3.3% 2.2%
Рентабельность продаж по чистой прибыли 2.4% 0.9%
Оборачиваемость активов 1.20 1.72 
Оборачиваемость оборотных средств 1.47 1.72 
Оборачиваемость дебиторской задолженности 4.77 4.64 

Реальным обеспечением данного облигационного займа будет являться стабильная работа Группы и ее возможность 
увеличить объем годовой выручки в 2007 и 2008 годах, что соответствует стратегии развития Группы. Дополнительным 
ресурсом является возможность проведения заводами переоценки своих основных средств, что увеличит стоимость чис-
тых активов Группы.

Прогноз денежного потока на обеспечение облигационного займа
млн.руб 2005 2006 2007 2008 2009 Итого Примечание

Выручка 1 338 3 456 4 100 5 800 6 090 Ввод соевого завода «Муу-
га» в конце 2007 года

темп роста 158% 18% 10% 5% Выход на уровень насы-
щения

EBIT 55 113 307 527 553
EBIT margin 4.1% 3.3% 7.5% 9.0% 9.0% Стабильный EBIT margin

Амортизация 3 4 5 35 35 Без учета переоценки 
основных средств

EBITDA 58 117 312 562 588 1 799 С 2006 года

Справочно: Долговая нагрузка 897 2 373 2 900

При выполнении производственой программы и достижении уровня EBIT margin к 2008 году 9.0% аккумулированная 
EBITDA на конец 2009 года составит около 1.8 млрд руб, что превысит объем облигационного займа с учетом процентов 
по нему более чем в 2 раза к моменту второй оферты.

Аккумулированная EBITDA и долговая нагрузка
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Аудированная отчетность Группы «Русские масла» за 2005 год
Приложения
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ОТЧЕТ АУДИТОРОВ АКЦИОНЕРАМ
XCEED HOLDING LIMITED

(инкорпорирована 17 декабря 2004)
1. Мы провели аудит консолидированной финансовой отчетности Xceed Холдинг Ltd (Компания) и ее дочерних об-

ществ (Группы), представленной на страницах 4–9, состоящей из консолидированного баланса на конец дня 31 декабря 
2005, консолидированного отчета о прибылях и убытках, консолидированного отчета о движении капитала, консоли-
дированного отчета о движении денежных средств за год, закончившийся на вышеуказанную дату, и примечания к от-
четам. Ответственность за финансовую отчетность несет Совет директоров Компании. Мы несем ответственность за 
выраженное мнение относительно этих финансовых отчетов, основанное на результатах проведенного аудита. Данный 
отчет сформирован только для участников компании, в соответствии со статьей 156 закона о Компаниях, Глава 113. Аудит 
был проведен нами таким образом, чтобы мы могли предоставить акционерам Компании ту информацию, которую мы 
обязаны представлять в отчете аудитора, и ни с какой другой целью. В пределах, установленных законом, мы не несем 
ответственность за аудит, этот отчет и сформированное нами мнение, и не принимаем такой ответственности, перед кем-
либо, кроме самой Компании и ее Акционеров, в целом. 

2. Мы провели аудиторскую проверку в соответствии с Международными Стандартами по Аудиту. Стандарты обязыва-
ют нас планировать и проводить аудит таким образом, чтобы получить разумную уверенность отсутствия в финансовой 
отчетности существенных искажений.

Аудит включает изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих показатели и информацию, содер-
жащуюся в финансовых отчетах.

Аудит также включает в себя оценку применяемых бухгалтерских принципов и существенных суждений, сделанных 
Советом директоров, а также оценку представления финансовых отчетов, в целом. Мы считаем, что проведенный нами 
аудит является достаточным основанием для нашего заключения.

3. По нашему мнению, консолидированные финансовые отчеты достоверно и объективно отражают финансовое по-
ложение Группы на конец дня 31 декабря 2005, а также о финансовых результатах деятельности и движении денеж-
ных средств за указанный период, в соответствии с Международными Стандартами Финансовой Отчетности, изданными 
Международным Комитетом по Стандартам бухгалтерского учета и принятыми Европейским Союзом, и требованиями 
Закона Кипра о Компаниях, пар. 113.

4. Не квалифицируя нашего заключения, мы привлекаем внимание к примечанию 4 к финансовым отчетам относи-
тельно того, что по одному из предприятий Группы не были представлены подтвержденные аудиторами финансовые 
отчеты. Стоимость активов этого предприятия (не подтверждено аудитом) составляет 0,08% от общей стоимости активов 
Группы.

Отчет по другим правовым требованиям.
5. В соответствии с требованиями Закона о Компаниях, Глава 113, мы сообщаем следующее:

Мы получили всю информацию и объяснения, которые мы сочли необходимыми для проведения аудита.
По нашему мнению, Компания ведет бухгалтерские книги должным образом. 
Финансовые отчеты Компании соответствуют бухгалтерским книгам.
По нашему мнению, на основании всей доступной нам информации и полученных нами сведений, финансовые 
отчеты должным образом содержат информацию, требуемую Закона Компаний, Глава 113.
По нашему мнению, информация, содержащаяся в отчете Совета директоров на странице 2, соответствует финан-
совым отчетам.

Сертифицированные Бухгалтеры КПМГ
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Консолидированная отчетность Группы «Русские 
масла» за 1-е полугодие 2006 года

Консолидированный Баланс
01 января 2006г. - 30 июня 2006г.

АКТИВ   30.06.06
I. Внеоборотные активы

Нематериальные активы 110 544
Основные средства, в том числе: 120 439 704
 здания и сооружения 121 386 072
 оборудование 122 53 631
Незавершенное строительство 130 9 554
Долгосрочные финансовые вложения 140 617 248
Отложенные налоговые активы 145 3 241
Прочие внеоборотные активы 150 14 322
ИТОГО по разделу I 190 1 084 612

II. Оборотные активы
Запасы 210 317 732
в том числе: сырье, материалы и другие аналогичные 
ценности 211 67 248
животные на выращивании и откорме 212 0
затраты в незавершенном производстве 213 4 976
готовая продукция 214 199 314
товары для перепродажи 214-1 38 601
товары отгруженные 215 24
расходы будущих периодов 216 7 569
прочие запасы и затраты 217 0
НДС по приобретенным ценностям 220 27 222
Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются 
более чем за 12 месяцев после отчетной даты) 230 0
Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются 
в течение 12 месяцев после отчетной даты) 240 424 765
 покупатели и заказчики 241 138 555
Авансы выданные 243 188 366
Прочие дебиторы 244 97 844
Краткосрочные финансовые вложения 250 143 578
Денежные средства 260 71 590
Прочие оборотные активы 270 48 077
ИТОГО по разделу II 290 1 032 965
БАЛАНС 300 2 117 577

ПАССИВ    
III. Капитал и резервы

Уставный капитал 410 130 655
Добавочный капитал 420 0
Резервный капитал 430 122
Собственный капитал предприятий 440 205 075
Целевые финансирования и поступления 450 2 555
Нераспределенная прибыль прошлых лет 460 498 986
Нераспределенная прибыль отчетного года 470 65 554
ИТОГО по разделу III 490 902 947

IV. Долгосрочные пассивы
Займы и кредиты 510 0
Прочие долгосрочные пассивы 520 0
ИТОГО по разделу IV 590 0

V. Краткосрочные пассивы
Заемные средства 610 745 903
Кредиторская задолженность, в том числе: 620 450 797
 поставщики и подрядчики 621 33 746
 векселя к уплате 622 211 482
 задолженность перед дочерними и зависимыми обществами 623 0
 задолженность перед персоналом организации 624 9 159
задолженность перед государственными внебюджетными 
фондами 625 2 943

задолженность по налогам и сборам 626 15 826
 авансы полученные 627 11 136
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 прочие кредиторы 628 166 505
Доходы будущих периодов 640 0
Фонды потребления 650 0
Резервы предстоящих расходов 660 4 256
Прочие краткосрочные обязательства 670 13 674
ИТОГО по разделу V 690 1 214 630
БАЛАНС 700 2 117 577

Консолидированный Отчет о прибылях и убытках
01 января 2006г. - 30 июня 2006г.
Наименование Код. 30.06.06
Выручка от реализации работ, услуг 010 1 014 104
Себестоимость реализованной продукции, работ, услуг 020 743 340
от продажи сельхоз. продукции 021 502 258
промышленной продукции 022 0
товаров 023 12 033
работ и услуг 024 229 050
Валовая прибыль 029 270 763
Коммерческие расходы 030 175 284
Управленческие расходы 040 56 676
Прибыль от реализации 050 38 803
Проценты к получению 060 3 728
Проценты к уплате 070 29 428
Доход от участия в других организациях 080 0
Прочие операционные доходы 090 0
Прочие операционные расходы 100 0
Прочие внереализационные доходы 120 219 620
в т.ч. субсидии из бюджетов всех уровней 125 0
из них субсидии из федерального бюджета 126 0
Прочие внереализационные расходы 130 166 959
Прибыль/убыток до налогообложения 140 65 765
Отложенные налоговые активы 145 0
Отложенные налоговые обязательства 146 0
Текущий налог на прибыль 151 211
Единый сельскохозяйственный налог 152 0
Иные обязательные платежи из прибыли 153 0
Прибыль (убыток) от обычной деятельности 160 65 554
Чрезвычайные доходы и расходы   0
Чрезвычайные доходы   0
в том числе субсидии из бюджетов по чрезвычайным 
истуациям   0

Чрезвычайные расходы   0
в том числе по стихийнм бедствиям   0
Чистая прибыль(убыток) отчетного периода 190 65 554
Постоянные налоговые обязательства (активы)   0
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БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС
на 31 декабря 2005 г.

Форма № 1 
Организация: ООО Торговый дом «Русские масла»
Единица измерения: тыс. руб. 

АКТИВ Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Основные средства 120 - 2 295
Незавершенное строительство 130 - 21
Отложенные налоговые активы 145 - 252
ИТОГО по разделу I 190 - 2 568

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы 210 - 311 825
В том числе:  

- 145 119
сырье, материалы и другие аналогичные ценности 211
затраты в незавершенном производстве 213 - 5 007
готовая продукция и товары для перепродажи 214 - 138 265
товары отгруженные 215 - 23 288
расходы будущих периодов 216 - 146

Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 220 - 24 048
Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной 
даты) 240 - 390 916
В том числе:  

- 333 033
покупатели и заказчики 241

Краткосрочные финансовые вложения 250 - 220 302
Денежные средства 260 - 59 055
ИТОГО по разделу II 290 - 1 006 145
БАЛАНС (сумма строк 190+ 290) 300 - 1 008 714

ПАССИВ Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

Уставный капитал 410 - 10
Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 470 - 80 090
ИТОГО по разделу III 490 - 80 090

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Отложенные налоговые обязательства 515 - 15 177
ИТОГО по разделу IV 590 - 15 177

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты 610 - 208 533
Кредиторская задолженность 620 - 704 904
В том числе:  

- 422 541
поставщики и подрядчики 621
задолженность перед персоналом организации 622 - 582
задолженность перед государственными внебюджетными фондами 623 - 94
задолженность по налогам и сборам 624 - 3 541

Бухгалтерская отчетность Эмитента за 2005 год и 9 мес 2006 года
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прочие кредиторы 625 - 278 146
ИТОГО по разделу V 690 - 913 437
БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 700 - 1 008 714

СПРАВКА
О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ

Наименование показателя Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
Арендованные основные средства 910 - 14
Обеспечения обязательств и платежей полученные 950 - 150 000
Обеспечения обязательств и платежей выданные 960 - 150 000

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
за период с 1 января по 31 декабря 2005 г

Организация: ООО Торговый дом «Русские масла»
Единица измерения: тыс. руб. 

Наименование показателя Код стр.
За 

отчетный 
период

За аналогичный 
период 

предыдущего года
1 2 3 4

 Доходы и расходы по обычным видам деятельности
Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную 
стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей) 10 1 255 515 -

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг 20 -1 057 429 -
Валовая прибыль 29 198 086 -
Коммерческие расходы 30 -112 678 -
Управленческие расходы 40 -39 229 -
Прибыль (убыток) от продаж 50 46 179 -

 Прочие доходы и расходы  
22 155 -

Проценты к получению 60
Проценты к уплате 70 -23 083 -
Прочие операционные доходы 90 38 876 -
Прочие операционные расходы 100 -39 261 -
Внереализационные доходы 120 721 505 -
Внереализационные расходы 130 -663 163 -
Прибыль (убыток) до налогообложения 140 103 208 -
Отложенные налоговые активы 141 252 -
Отложенные налоговые обязательства 142 -15 177 -
Текущий налог на прибыль 150 -8 190 -
Налоговые санкции 180 -3 -
Чистая прибыль (убыток) отчетного периода) 190 80 090 -
СПРАВОЧНО

200 1 655 -
Постоянные налоговые обязательства (активы)
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БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС
на 1 июля 2006 г.

Форма № 1 по ОКУД
Организация: ООО Торговый дом «Русские масла»
Единица измерения: тыс. руб. 

АКТИВ Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец отчетно-
го периода

1 2 3 4
I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы 110 - -
Основные средства 120 2 295 2 534
Незавершенное строительство 130 21 -
Доходные вложения в материальные ценности 135 - -
Долгосрочные финансовые вложения 140 - -
Отложенные налоговые активы 145 252 1 040
Прочие внеоборотные активы 150 - -
ИТОГО по разделу I 190 2 568 3 574

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы 210 311 825 261 950
В том числе:  

145 119 29 776
сырье, материалы и другие аналогичные ценности 211

животные на откорме 212 - -
затраты в незавершенном производстве 213 5 007 4 976
готовая продукция и товары для перепродажи 214 138 265 226 172
товары отгруженные 215 23 288 24
расходы будущих периодов 216 146 1 002
Прочие запасы и затраты 217 - -

Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 220 24 048 19 680
Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после 
отчетной даты) 230 - -

В том числе:
231 - -

Покупатели и заказчики
Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной 
даты) 240 390 916 560 648
В том числе:  

333 033 208 126
покупатели и заказчики 241

Краткосрочные финансовые вложения 250 220 302 306 758
Денежные средства 260 59 055 66 917
Прочие оборотные активы 270 - -
ИТОГО по разделу II 290 1 006 145 1215953
БАЛАНС (сумма строк 190+ 290) 300 1 008 714 1219527

ПАССИВ Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец отчетно-
го периода

1 2 3 4
III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

Уставный капитал 410 10 10
Собственные акции, выкупленные у акционеров 415 - -
Добавочный капитал 420 - -
Резервный капитал 430 - -
В том числе:

431 - -
Резервы, образованные в соответствии с законодательством

Отчетность Эмитента за 1-е полугодие 2006 года
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Резервы, образованные в соответствии с учредительными документами 432 - -
Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 470 80 090 95 328
ИТОГО по разделу III 490 80 090 95 338

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты 510 - -
Отложенные налоговые обязательства 515 15 177 15 455
Прочие долгосрочные обязательства 520 - -
ИТОГО по разделу IV 590 15 177 15 455

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты 610 208 533 400 969
Кредиторская задолженность 620 704 904 707 765
В том числе:  

422 541 356 379
поставщики и подрядчики 621
задолженность перед персоналом организации 622 582 2 384
задолженность перед государственными внебюджетными фондами 623 94 418
задолженность по налогам и сборам 624 3 541 3 713
прочие кредиторы 625 278 146 344 871
Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов 630 - -
Доходы будущих периодов 640 - -
Резервы предстоящих расходов 650 - -
Прочие краткосрочные обязательства 660 - -

ИТОГО по разделу V 690 913 437 1108734
БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 700 1 008 714 1 219 527

СПРАВКА
О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ

Наименование показателя Код стр.
На начало 
отчетного 
периода

На конец отчетно-
го периода

Арендованные основные средства 910 14 14
Обеспечения обязательств и платежей полученные 950 150 000 707 850
Обеспечения обязательств и платежей выданные 960 150 000 348 409

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
за I полугодие 2006 г

Форма № 2 по ОКУД
Организация: ООО Торговый дом «Русские масла»
Единица измерения: тыс. руб. 

Наименование показателя Код стр. За отчетный 
период

За аналогичный 
период предыду-

щего года
1 2 3 4

 Доходы и расходы по обычным видам деятельности
Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную 
стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей) 10 1299446 245 938

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг 20 (1 131 755) (217 930)
Валовая прибыль 29 167 691 28 008
Коммерческие расходы 30 (111 353)  (14 557)
Управленческие расходы 40 (30 308) (7 424)
Прибыль (убыток) от продаж 50 26 030 6 027

 Прочие доходы и расходы
Проценты к получению 60 1 231 3 867
Проценты к уплате 70 (9 987) (3 427)
Доходы от участия в других организациях 80 - -
Прочие операционные доходы 90 54 175 -
Прочие операционные расходы 100 (54 650) (-)
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Внереализационные доходы 120 142 166 -
Внереализационные расходы 130 (137 793) (-)
Прибыль (убыток) до налогообложения 140 21 172 6 467
Отложенные налоговые активы 141 788 -
Отложенные налоговые обязательства 142 278 -
Текущий налог на прибыль 150 (6 441) (1 552)
Иные аналогичные обязательные платежи      
В том числе:      
Налоговые санкции 180 3 -
Чистая прибыль (убыток) отчетного периода) 190 15 238 4 915
СПРАВОЧНО

200 849 -
Постоянные налоговые обязательства (активы)
Базовая прибыль (убыток) на акцию 201 - -
Разводненная прибыль (убыток) на акцию 202 - -


